A l'usage de I'administration :

Date de réception :

Dans cette partie, il s'agit de présenter de fagcon sommaire votre projet. Cette
présentation doit étre précise et claire. Elle doit nous permettre de se faire une bonne
idée de votre projet afin de vous diriger vers la bonne personne ressource.

Quel est le nom de I’'entreprise qui vous intéresse ?

Quelles sont ses coordonnées ?

Quel est le prix de vente demandé ?

. Avez-vous les états financiers de I’entreprise des 3 derniéres années
? Si oui, vous devez les obtenir et les fournir avec ce document.

Oui Od Non Od

Quelle forme juridique souhaitez-vous utiliser pour mettre en place
votre projet ? Source d'information :

- Société en nom collectif (SENC)
- Entreprise a propriétaire unique
- Compagnie
- Organisme a but non lucratif
- Coopérative
- Autres
Précisez :
- Ne sais pas

Ooooooag

O

. Quelles sont les raisons qui vous poussent dans ce projet de rachat ?




7. Quelles démarches avez-vous entreprises jusqu'a aujourd'hui pour
réaliser votre projet de rachat ou développer votre entreprise?

8. Décrivez en quelques lignes quels sont vos objectifs pour I’entreprise
que vous désirez acquérir : que désirez-vous faire et quels moyens
comptez-vous utiliser pour y parvenir ?

9. Pourquoi votre projet de rachat aurait-il de bonnes chances de
réussir?

10. Avez-vous entrepris des actions pour favoriser le développement
durable dans votre entreprise ?

11. Dressez la liste des biens que vous possédez en lien avec votre projet.

Biens Valeur marchande ®

TOTAL :

? :La valeur marchande d’un bien est la valeur pour laquelle vous pouvez le vendre, et non son
prix d’achat..

Votre projet de rachat ,;;_B;’




12. Dresser la liste des besoins (terrains, batiments, équipements,
inventaire, matériel roulant, etc) accompagnés des colts qui y sont
rattachés pour implanter votre entreprise.

Besoins Colts (avant taxes)

TOTAL :

13. Combien étes-vous prét a investir en argent dans votre projet ?

Votre projet de rachat ”KP;)




